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Dejstvo, da slovenski nepremicninski trg dozoreva, se spreminja in postaja
vse zahtevnejsi, prinasa neizogibne posledice za vse: za kupce predvsem pozitivne,
za investitorje in prodajalce pa te spremembe pomenijo velik poslovni izziv. Potrebe
trga se spreminjajo in vsi kazalci trendov kaZejo, da se bo to le Se stopnjevalo. Veliko
pomanjkanje nepremicnin predvsem v osrednji Sloveniji se postopoma zmanjsuje in
vse bliZje je cas, ko prodaja nepremicnine ne bo vec lahko del, temvec bo posledica
premisljenih in domisljenih ter stratesko nacrtovanih potez.

Stroka Ze napoveduje, da se bo rast cen upocasnila, pozneje pa celo povsem
ustavila. Vse to ter dejstvo, da bo potencialne kupce nepremicnin vse teZje nagovoriti -
ne le zaradi vse vecje ponudbe ter vedno draZjega oglasnega prostora - temvec predvsem
zato, ker bodo kmalu prvic po vec deset letih lahko izbirali med vsem, kar ponuja
nepremicninski trg. Nepremicnin - novih ali starih - bo dovolj, obrestne mere se bodo
zvisale, prav tako se obeta povisanje davka na dodano vrednost (DDV) za novogradnje.

Na tem, visoko konkurencnem trgu bo prostor le za tiste, ki se bodo najhitreje
odzivali na potrebe kupcev. Za tiste, ki bodo sledili trendom, jih razumeli in znali
reagirati hitro. Za tiste, ki prodaje ne bodo pustili nakljucnim mimoidocim, temvec se
bodo vanjo podali nacrtno, usmerjeno in proaktivno. Za tiste, ki jih nove okoliscine ne
bodo hendikepirale, temvec motivirale.

Tudi nas Zelje in potrebe investitorjev in kupcev motivirajo. Tako enim kot
drugim Zelimo omogociti najvecje zadovoljstvo ob nakupu nepremicnine. In vec kot
deset let nam to Ze dobro uspeva, letos pa smo tudi v odnosu do vas, investitorjev,

Zeleli narediti velik korak naprej. Razvili smo CELOSTNI PRODAJNI INZENIRING Na
Kljuc, ki vam zagotavlja popoln nadzor nad nasim delom v vsakem trenutu, ter je
hkrati porok za vrhunsko prodajno storitev. Verjamemo, da je CELOSTNI PRODAJNI
INZENIRING Na kljuc¢ prihodnost uspesne prodaje z optimizacijo stroskov ter prihodkov
od prodaje. In z zadovoljstvom vseh vpletenih.




Ko smo razvijali CELOSTNI PRODAJNI INZENIRING Na kljuc, smo se postavili v vlogo
vas, investitorjev, ter se vprasali:

KAKO BI ST ZELELI, DA BI DELOVALA IDEALNA PRODAJNA SLUZBA?

Zagotovo bi si zeleli kar najbolj optimizirati stroske prodajne sluzbe. In stroske se
najlazje optimizira tako, da so del prodajnega teama izkuseni, strokovno podkovani
komercialisti, ki odli¢no poznajo slovenski nepremic¢ninski trg ter se znajo odzvati
na vsako spremembo. Ti ljudje so s svojim znanjem zagotovilo, da bodo delo opravili
dobro ter v najkrajsem casu ... s tem bo optimizacija stroskov najvedja.

Ker so ti komercialisti dnevno v stiku s trgom, posedujejo veliko bazo potencial-
nih kupcev vase nepremicnine in vam tudi na ta na¢in zmanjsujejo strogke za
marketingke aktivnosti, hkrati pa s pomocjo strokovnjakov za to podrodje iscejo
najustreznejse kanale do potencialnih kupcev.

In zagotovo bi si Zeleli, da bi bila prodaja sluzba, ki skrbi za uspesno prodajo vase
nepremicnine fleksibilna, prisotna povsod po Sloveniji, ne glede na to, kateri konec
nase dezele bi izbrali za gradnjo.

Ce bi lahko oboje navedeno zdruzili $e z nadzornim programom, ki bi vam omogocal
popoln pregled, da bi lahko iz svoje pisarne v vsakem trenutku pogledali kaj in kako
se prodaja vasa nepremicnina, ali so rezultati v skladu z nacrtovanim in ali je process
dela uspesen, je slika prodajne sluzbe Ze skoraj popolna.



CPI Na klju¢

Vse to smo upostevali pri razvoju CELOSTNEGA PRODAJNEGA INZENIRINGA Na kljuc in
tako razvili storitev, ki vam daje:

o o o strokovnikader z vecletnimi izkusnjami, ki je zaradi izjemnega poznavanja
trga nepremicnin v Sloveniji usposobljen z ustrezno oceno vrednosti prodajane
nepremicnine maksimizirati vas dobicek;

o o e prodajno sluzbo, kjer si jo Zelijo investitor in potencialni kupci - na
lokaciji. Le tako je lahko prodajna sluzba povsem vpeta v proces gradnje in prodaje,
ter zagotovlja kupcem najkakovostnejso storitev, investitorjem pa odli¢nost in
strokovnost ter izjemno odzivnost.

® e o racunalniski program, ki omogoca popoln nadzor nad delom prodajne
sluzbe v vsakem trenutku. Kadarkoli si boste zazeleli natan¢no pogledati, kaj po¢ne
prodajna sluzba in kako se prodaja nepremicnina, ne bo potrebno sklicati sestanka.
Dovolj bo le pogled v prvi tovrstni program v Sloveniji, Mastermind CPI, in odgovor
bo na dlani.

Upamo si napovedati, da CELOSTNI PRODAJNI INZENIRING Na klju¢ pomeni
prihranek. Letos, prihodnje leto, ¢ez 5 ali 10 let.
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Stevilne napovedi kaZejo, da se bodo strogki prodaje do konca leta 2010 dvignili

tudi do 40%. K temu bo pripomogla vec¢ja ponudba, manjse povprasevanje ter
agresivnejsa konkurenca. Brez odli¢nega poznavanja trga, optimizacije stroskov na
vseh tockah prodaje ter strokovnosti bo za uspeh pri prodaji potrebno investirati
bistveno vec. Ali pa prodajo zaupati tistim, ki so te spremembe pricakali pripravljeni.

bivalni prostor

0z spalnica 13,32 1.00
L..Tl 03 soba 9,20 1.00

04 soba 9,20 1.00

05 kopalnica 4,95 1.00

06 kopalnica 553 1.00

P N a7 predsoba 11,74 1.00
0& ik 940 100

govz  Warps WS W REZERVIRANG 09 hodnik 7,54 1.0

= m= Kl B FRODAND 10 prostor pod
stapnicami

SKUPAJ:

Izvajalec:
Pridetek prodaje: 10.11.2007
Waeltev: 12.11,2009
Tip projekta: -

3t enct:
Status:
Napredek:

24
ey
2%

GRAMIZ Kolevie d.d.

nindCPI°

2aprl ckno B

| stevito | procenti || kadratwre || ot |

prostih reservicanh  prodanib
Stanovanja 23 23 23

« Qarsonjera
- enoscbna
« dvosobna
« Ririnwvedsobno
Poslovni prostori
SKUPAT:

skupaj

Btevio_||_procenti || adeature ]

123 prosth
BS
54 prodarih




Csnovnastran || Koledar | Podjetia | Konkak

MastermindCPI®

| prokti || opravia | Predmet || Dokumenti | Sirmik || Poroila || oglasinainternety | £ Ocjavise

Zeleni
22.11.2007 Katalog GRAMIZ Kodevie d.d. Tt [ =
Cenik za stranke - nove cene. xls 22.11.2007 Cenik GRAMIZ Kotevie d.d. Zeleri [ (%
gozditek

etaZna lastnina 2. doc
Izjava o izstavi izbrisne pob
Komercialno teh. opis - kand

pdf-551-1905-1 130, pf

23.11.2007 i .d. Zalenlv 3 3

Platilni roki 2a & in B.doc

posebna ponudba za starej:
Alex.doc

POTROILO o preveetih spiod
Prodajna pogodba - Zeleni ¢

SPLOSNI POGOI_Moste 20

Osnovna stran Koledar i E | i o) Odjavi se
PrikaZi po:
- v pripravi
- v delu
- zakljuteno
- ¥ Mirovanju
CEMIK SPREMEME - Zeleni GRAMIZ
ZELENI GOZDICEK gozdiéel.  Kofewie d.d. CHBANY G 5 A Zelezmk iy B s =
Zeleni HOTENIKA alez i a
2 |polofanjepatkets | 2R TG 26.07.2007 30112007 30112007 S50 L 100 0f0  zaMjufeno | sredrja | |4 (3
3 :fr:bg EAGHEL (el (S 15.06.2007  18.06.2007  18.06.2007 4% 100 11 zajuteno sredmia 4
e . )
4 Ketal i
MastermindCPI
5 Obwvd

b | Osnovnastran | Koledar || Podietja | Kontakdi | Projekti || Opravie | Predmeti | Dokumenti | Efrimid | Porofla || Oglasinainternety | B odjavise

PrikaZi po: +

5 |Ogle |-y pripravi =) ae
Keral |-y dely
Ogle( |- zakjufeno

3
Keral |- v mirovaniu
g | Pogled: Haziv: Dol pri Ljubljsri [+ [ [ [ stevilo || procenti || kvacratore || oraf
% Kerm | EEMEM Lastrik: flek Zeleznik prostih  rezervicanih  prodanih  skupaj
0 ok Paodjetje: GRAMIZ kodevie d.d. 8 8 2 8 24
Tzvajalec:
11 Ogle Prifetek prodaje 10.11.2007 i & & i i
Vsslitay 12.11.2009 t o o o o
12 | Primg Tip projekta t 3 3 4 3
5 S0 St enot s 0 0 0 0
parki Status v delu
s s s s s
Mapredek 0%
1 1 i 1 3
1 1 1 1 1
9 k] a a 27
9 9 9 9 9
1 1 1 1 3
1 i 1 1 1
9 9 a 9 27
a 9 a 9 9
Skupaj 28 28 28 84
Maziv: Zeleni gozdiek Eﬁ- B’ ‘ Stevilo ” procenti ” kwadrature Hm
Lastrik: Bt Zelezrilc prostih rezerviranih - prodanih skupaj
Podietje: GRAMIZ Kocevie d.d. T T o e o
Tevajalec: )
Pricetek prodaje 30,10,2007 garsonjera ¢ D 14 .
Yselibey 25.11.2008 dvosobne o o al 4
Tip projekka dvainpalsobno 1 1 29 31
SESnoE risabno o o 35 35
Status w delu
trimpolsobrio a a 12 12
Mapredek 0%
Stiriinvedsobno 2 1 3 3
Skupaj 5 2 117 124

CELOSTNI PRODAJNI INZENIRING Na klju¢ JE VEC KOT LE RACUNALNISKI
PROGRAM 4 4 o

® © o JEINTEGRIRANA STORITEV, KI OBSEGA

I. Program Mastermind CPI, ki vam v vsakem trenutku omogocamo popoln
pregled nad potekom prodaje in prodajnimi aktivnostmi.
2. Svetovanje pri opredelitvi maksimalne cene, ki jo dolo¢ena nepremic¢nina

lahko v dolocenem trenutku doseze na trgu.

Posredno uporabo ene najbolj razvejanih baz potencialnih kupcev pri nas.
Prodajno sluzbo na lokaciji oz. gradbis¢u novogradnje, kjerkoli po Sloveniji.
Marketingke in PR storitve, vezane na projekt.

Pravno svetovanje in izvedbo pravnih del, vezanih na prodajo.

Operativno izvedbo s kupci do primopredaje

Popoln servis za kupce: prodaja starih nepremicnin in pomoc pri financni
konstrukciji placila.

®ON v bW

9. Profesionalno izpeljavo vseh prodajnih postopkov, potrebnih za uspesen
potek in zakljucek prodaje.

10. In Se: iskanje zemljisc za vaso naslednjo gradnjo ter priprava analize trga in
povprasevanja.

© © o IN PO DOGOVORU SE KAJ!

NASE PLACILO JE ODVISNO OD USPEHA VASEGA PROJEKTA NA TRGU
)  USTREZNEJE KO BOMO OCENILI VREDNOST PROJEKTA,
VECJI BO VAS ZASLUZEK

A ) 4

OB PREVISOKI OCENTI OB PRENIZKI OCENI CENE,
CENE, PADE ZANIMANJE JE PRODAJA SICER HITRA, A
ZA PROJEKT, S TEM SE DOBICEK

POVECA CAS PRODAJE IN (PRE)MAJHEN

POSLEDICNO TUDI STROSKI



NAJPOGOSTEJE ZASTAVLJENA VPRASANJA

ALI SODELOVANJE Z MREZO NEPREMICNIN POMENI, DA NE POTREBUJEMO LASTNE
PRODAJNE SLUZBE?

Seveda, sodelovanje z nami to omogoca, vendar je zaZeleno, da ima investitor
odgovornega za projekt (gradbenega inZenirja) zaposlenega v podjetju. Lahko
delujemo kot samostojna prodaja posameznega projekta ali kot podaljsana roka vase
prodaje. V obeh primerih pa nas Celostni prodajni inZeniring Na klju¢ omogoca popoln
nadzor prodaje vase nepremic¢nine oz. gradbenega projekta.

KAKO LAHKO ZAGOTOVITE, DA BOMO Z VASO POMOCJO DOSEGLI OPTIMALNO CENO
NOVOGRADNJE, KI JO ZELIMO PONUDITI NA TRGU?

Ze deset let redno spremljamo in soustvarjamo dogajanje na nepremic¢ninskem
trgu, zato smo se izrazito usmerili v stalno analizo trga in povprasevanja, na podlagi
katerega za vsako nepremicnino, ki jo prodajamo, dosegamo optimalno ceno. Vsaka
opredelitev cene tako obsega obsirno analizo trga, ponudbe in povprasevanja ter
trendov.

S ¢IM OPTIMIRATE STROSKE PRODAJE?

V vec kot desetih letih, odkar delujemo na slovenskem trgu, smo natancno razdelali
in optimizirali marketingke aktivnosti, ki dajejo najboljse rezultate, seveda pa jih
sproti analiziramo in prilagajamo specifi¢cnim potrebam projekta. Hkrati je nasa
prednost tudi ta, da nas investitorji najamejo le v ¢asu, ko imajo aktualne projekte ter
smo seveda placani le od svojega uspeha. Vasa optimizacija cene in stroskov pomeni
nas uspeh.

KAKO DELUJE PROGRAMSKA OPREMA MASTERMIND CPI?
Mastermind CPI omogoca takojsen vpogled v prodajne aktivnosti pri projektu. Na
sedez vasega podjetja dostavimo rac¢unalnik s popolno programsko opremo, preko
katere se lahko seznanite z dejanskim stanjem prodaje.



KAKSNE SO PREDNOSTI PRODAJNE SLUZBE NA GRADBISCU?

Po potrebi organiziramo prodajno sluzbo na gradbis¢u samem, bodisi z najemom
poslovnega prostora v blizini gradbisca, ali pa z vzpostavitvijo pisarne na samem
gradbiscu. S tem omogoc¢amo prodajnim aktivnostim, kot so ogled standardno
vgrajene opreme, kvalitetni prevzemi in primopredaje, da se izvajajo hitreje in
ucinkoviteje, kar omogoca tudi azurno resevanje morebitnih tezav. Na gradbiscu se
lahko opravlja tudi predstavitev projekta ter ogled nepremicnin.

Ko11k0 ¢1ANOV VASE EKIPE PONAVADI SODELUJE PRI PRODAJI VECJEGA PROJEKTA?
Potrebe po kadrih ocenimo vsakic¢ posebej glede na velikost projekta, vselej pa
stevilo uskladimo z investitorjem. Na prodajnem projektu pa seveda ne sodelujejo le

nepremicninski posredniki z licenco, temvec tudi pravniki, strokovnjaki s podrodij
marketinga in financ.

KAJ ZAGOTAVLJA VASO PROFESIONALNOST IN STROKOVNOST?

Zavedamo se, da je potek prodaje novih nepremicnin zelo obseZen, dolgotrajen in
zahteven proces - Se posebno po letu 2003, ko je v Sloveniji stopil v veljavo nov zakon
ZVKSES. Nasi nepremicninski posredniki imajo opravljene vse potrebne licence in
se stalno izobrazujejo na razli¢nih podrodjih (zakonodaja, prodaja, marketing). Vse to
in seveda dolgoletne izkusnje v prodaji (samo v Ljubljani in okolici smo od leta 2003
prodali ve¢ kot 600 novih nepremicnin) nam dajejo poseben pecat in samozavest,
zaupanje mnogih investitorjev pa to potrjuje. Certifikat ISO goo1 pa dokazuje, da se
nenehne izbolj$ave v nasem podjetju nikoli ne koncajo.
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